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56 places en 1¢année

Masters en commerce, marketing,
digital, communication.

Ecole Universitaire de management
IAE

>

formation initiale :

frais universitaires de 175 € + CVEC
gratuit pour les boursiers
formation continue et
apprentissage:

tarif pris en charge par un
organisme partenaire

CANDIDATURE
aparcoursup

Entrez dans 'enseignement supérieur
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Taux de réussite”
97 %

Le Bachelor Universitaire de Technologie Techniques de Commercialisation (BUT TC) forme de
futurs cadres intermediaires capables d'intervenir dans toutes les etapes de la commercialisation
d'un bien ou d'un service : de l'étude de marché a la vente en passant par la stratégie marketing,
la communication commerciale, la négociation et la relation client. Le titulaire du BUT TC est
polyvalent, autonome et evolutif. Il couvre les secteurs d'activités en lien avec les metiers de la
vente, du marketing et de la communication. La formation offre au titulaire du B.U.T. TC de veritables
atouts pour s'insérer rapidement sur le marcheé du travail. Elle permet aussi aux dipldmes une
eventuelle poursuite d'études en vue d'obtenir un Master.

Le BUT TC de l'IUT de La Reunion propose ,achoisir a la fin de la 1°© année :

MARKETING DIGITAL,

MARKETING ET
E-BUSINESS ET
ENTREPRENEURIAT

MANAGEMENT DU
POINT DE VENTE

Ce parcours vise a former aux activités commerciales digitales en développant des compétences
dans le pilotage et la gestion de ces activites d'une part, et dans le développement de projet
commercial digital pouvant mener a la création d'une start-up d'autre part.

Métiers du marketing digital, du e-business au sein de tout type d'organisation et métiers de
l'entrepreneuriat (création de startup)

Ce parcours vise a former les étudiants au management de l'espace de vente en axant la formation
sur les deux dimensions majeures de lactivite : la fonction d'animation d'equipe et de pilotage de
l'espace de vente. Les diplédmes pourront pretendre aux metiers de la distribution dans tout type
de point de vente.

Métiers de la distribution : retail manager, manager de rayon, gestionnaire de point de vente..

Communication commerciale, environnement juridique et économique de lentreprise,
expression, communication et culture, langues vivantes, fondamentaux de la vente, du
marketing et du comportement consommateur, études marketing, conduite de projet, relations
commerciales, prospection et négociation, psychologie sociale ...

LES +-DETC



L'application gratuite
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¥ LIUT étant une composante de l'Université de La Réunion, les étudiants bénéficient de 'ensemble des
services universitaires : activités culturelles et sportives, médecine préventive, unités d'enseignement
libres, frais d'inscription universitaires peu éléves ou exonération si boursier...,

¥ Des logements, restauration, bibliotheéque, commerces a proximité,

¥ Des événements, journées d'intégration et actions de cohésion,

¥ Des equipements modernes et des plateaux technologiques de pointe, un Fablab,

¥ Des activités de recherche et de nombreux partenariats entreprises,

¥ Un quartier en développement : Technopdle de La Réunion, entreprises innovantes, hopital,
caserne de pompiers, centre aqualoisirs ...
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